
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Présentation d’Agriclic 
 

AGRICLIC est le leader de la vente à distance d'agro-fournitures aux agriculteurs et aux viticulteurs 
français (C.A. de 6.7 M€ - 5000 clients, et 10 personnes permanentes). Notre cœur de métier est la 
vente de produits de protection des plantes mais notre offre s’enrichit de semences, d’engrais, de 
produits destinés à l’élevage… Suite au développement important de notre activité, nous 
souhaitons renforcer notre équipe de technico-commerciaux. 

 

Missions 
 

Après une période de formation, vous prendrez en charge un des secteurs géographiques de vente 
à distance de l’entreprise. Vous serez alors en charge : 
- Du développement des ventes, de la promotion de la société et de la fidélisation de notre 

clientèle sur ce secteur géographique 
- De l’analyse des besoins techniques des agriculteurs afin de les conseiller dans le choix des 

solutions les plus adaptées 
Possibilités d'évolution à moyen terme. 

 

Compétences requises 
 

Dynamique et autonome, vous présentez un relationnel aisé, vous aimez travailler en équipe, et êtes 
accrocheur. Votre connaissance du milieu agricole et éventuellement celle de la protection des 
plantes seront des atouts incontestables pour répondre aux besoins du poste.  Connaissances de 
base des principaux logiciels de bureautique obligatoires.  

 

Date d’entrée en fonction 
 

Printemps / Eté 2008 
 

Lieu de travail 
 

Vaulx-en-Velin, agglomération Lyonnaise (69). Pas de déplacements. Facilement accessible par les 
Transports en Commun Lyonnais. 

 

Type de contrat 
 

CDI. Celui-ci pourra être précédé d'une période d'essai en CDD de 3 mois. 
 

Salaire 
 

Rémunération fixe + variable + intéressement 
 

Contact 
 

Nicolas BRUT – Responsable Commercial. Pour postuler, merci de nous faire parvenir un C.V. et une 
lettre de motivations, par courrier ou e-mail. 
 

AGRICLIC 
BP 166 
69512 VAULX-EN-VELIN cedex 
Tél. : 0 820 069 698 
Fax : 04 72 17 52 80 
Mail : nicolasb@agriclic.com 


